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omment s'assurer ? Pour-
quoi contracter assu-
rance ? Quels on sont les
avantages ? Autant de
questions que se posent
beaucoup d'entre nous,
auxquelles le courtier en
assurance apporte des ré-
ponses. Il est l'interface
entre les sociétés d'assu-
rance et les souscripteurs.
La mission du courtier d'as-
surances, en tant que re-
présentant de l'assuré (là
où l'agent est représentant
de la compagnie), est de
fournir à l'assuré les
contrats les plus adaptés à
sa demande, sur des cri-
tères variés comme le type
de contrat (assurance de
biens ou de personnes,
contrats spécifiques...) et le
rapport garantie-prix.

UN courtier ou une so-ciété de courtage désigneune personne ou une en-treprise qui joue le rôled'intermédiaire entredeux parties dans unetransaction. Il existe plu-sieurs types de courtiers.On en trouve en assu-rance, en immobilier, descourtiers en travaux ouencore des courtiers demarchandises. Notre regard s'est parti-culièrement tourné versle courtier en assurance.Il s'agit d'un conseiller enassurance, exerçant ausein d'une société decourtage. Au Gabon, lemétier s'est imposé sanstrop de difficultés. Sacar,Gecar, Solicar, Capital as-surance, sont quelquesmaisons qui le pratiquentlocalement. Nous avonsrencontré le directeur gé-néral de Capital assu-rance, Alain RodrigueMébiame Ovono, qui apartagé avec nous sa pas-sion pour ce métier quiconsiste à “protéger son
souscripteur”. Selon ses explications, unbon courtier en assurancedoit avant tout aimer lecommerce, puisque sontravail est basé sur leséchanges commerciaux. «
Au quotidien, j'informe et
je sensibilise les souscrip-
teurs sur les risques à cou-
vrir”», déclare M.Mébiame Ovono. Il compare les offres etcalcule les risques pourses clients, le commis-sionnaire doit donc aimerles chiffres. Par ailleurs, lecommerce implique detravailler et de négocieravec plusieurs entités, lesclients, les fournisseurs,les informateurs. Être finpsychologue et avoir lesens du contact sont doncdes atouts non négligea-bles pour un courtier enassurance, qui doit se

mettre dans la peau dusouscripteur. D'aprèsnotre interlocuteur, uneforte capacité d'analyseest également essentiellepour comprendre les be-soins des clients et êtreainsi capable de lesconseiller au mieux. Pour ce faire, un courtierdoit être capable de voirau-delà de l'environne-ment du moment. Il doitsavoir anticiper les chan-gements du marché, lesévolutions de ses clientset imaginer toutes les si-tuations.
SES ATOUTS. Cette fonc-tion d'intermédiaireentre les sociétés d'assu-rance et les souscripteursimplique d'aider lesclients à choisir descontrats d'assurance. Sesobligations ne s'arrêtentpas là. Pour mener à biensa mission, le courtierd'assurances doit avanttout étudier la situationdans laquelle se trouveson client. Il devra ciblerses besoins, avant de pou-voir lui proposer des so-lutions. Au cours d'un entretien, ildoit faire un bilan de la si-tuation de son client. Àl'issue de cette entrevue,le courtier en assurancepropose des solutionsadaptées, qui répondentefficacement aux sinistresque risque son client etdont le prix est adaptéaux capacités écono-miques de celui-ci.Enzo Mbira, employé ausein de la même structurequ'Alain Rodrigue Mé-biame Ovono, expliqueque parmi ses missions, il

y a celle de représenta-tion de ses clients auprèsdes compagnies d'assu-rance, pour faire valoirleurs intérêts en cas de si-nistre, ou demander l'éla-boration de nouveauxcontrats pour des clientsayant des besoins spéci-fiques. « Ce métier a plusieurs dé-
bouchés et tend la perche
à de nombreux assureurs.
Beaucoup de personnes
après leurs carrières d'as-
sureurs, finissent par ou-
vrir leurs cabinets de
courtage, parce qu'ayant
une bonne maîtrise du mé-
tier», ajoute M. Mbira. La plupart des courtiers
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Alain Rodrigue Mébiame Ovono, courtier et patron de Capital Assurance.
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Le métier de courtier va tout aussi
aux femmes.
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Le siège de Solicar.
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Sacar, un courtier qui participe 
à la protection multirisque.
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Capital Assurance, une jeune entreprise de cour-
tage qui donne aux jeunes Gabonais la possibilité

de s'exprimer.
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En ce jour spécial, nous tes enfants Emeric et Erwine
te souhaitons un bon anniversaire 

tantine Germaine.

Anniversaire

Notre bébé d’amour 
Rien que de penser à toi nous donnes la joie, tu es

l’étincelle de nos vies, le charme de nos cœurs, tu dé-
gages une lumière tel qu’un soleil, tu nous illumines. 

Mille bisous sur ton petit cœur notre bébé Alicia 
Maman Connie et Papa Régis te souhaitent

un joyeux  anniversaire.

Anniversaire

en assurance sont debons commerciaux, parcequ'étant des interlocu-teurs des clients. SelonAlain Rodrigue MébiameOvono, loin d'être fermé,le métier de courtier d'as-surances accueille toustypes de baccalauréat. «
Après l'obtention de mon
Bac B, j'ai fait des études
de comptabilité et fi-
nances, puis en adminis-
tration des affaires à
Johannesburg, avant de
regagner ma terre natale.
La sécurité et la préven-
tion des catastrophes sont
mon leitmotiv», a-t-ilajouté.  « Je suis fils d'assureur. J'ai

côtoyé des assurances dès
mon jeune âge. C'est de là

qu'est née ma passion pour
ce métier», conclut EnzoMbira.


